
ORGANISME DE FORMATION AUX TECHNOLOGIES

ET METIERS DE L'INFORMATIQUE

Formation Performer en intégrant l'IA dans le quotidien des Ingénieurs d'Affaires

N° ACTIVITÉ : 11 92 18558 92  TÉLÉPHONE : 01 85 77 07 07  E-MAIL : inscription@hubformation.com

Référence IAWIN

Durée 1 jour (7h)

Tarif à partir de 2 500 €HT

PROCHAINES
SESSIONS

Pour connaître les prochaines dates ou
organiser un intra-entreprise, contactez-nous,
nous vous répondrons sous 72 heures.

Objectifs

| Comprendre la pertinence de l'IA dans le métier d'Ingénieur d'Affaires et l'atteinte
de leurs objectifs	
| Personnaliser les interactions avec les prospects en multicanal (email - LinkedIn -
Réseautage)	
| Construire des cold emails percutants pour chaque cible	
| Atteindre un premier niveau d'usage des prompts pertinents pour des Ingénieurs
d'Affaires

Public

| Tout public

Prérequis

| Aucun

Programme de la formation

Nourrir ses cibles avec LinkedIn et se rendre visible avec un autre discours
| Réaliser le profilage de 20 entreprises ciblées grâce à l'IA	
| Identifier les points de douleur, les besoins actuels de leur marché et de leurs
clients	
| Créer des posts à forte valeur ajoutée pour les cibles grâce à l'IA

Développer son réseau et prendre contact efficacement avec ses prospects
| Réaliser le profilage des prospects grâce à l'IA	
| Identifier ce qui est important pour eux grâce à l'IA	
| Contacter 5 prospects en personnalisant la demande de mise en relation grâce à
l'IA

Écrire des colds emails impactants pour sa cible
| Utiliser la structure des accroches percutantes pour communiquer efficacement	
| S'appuyer sur les points de douleur de la cible identifiés par l'IA	
| Formaliser 5 cold emails pour 5 prospects différents

Méthode pédagogique

Chaque participant travaille sur un poste informatique qui lui est dédié. Un support
de cours lui est remis soit en début soit en fin de cours. La théorie est complétée
par des cas pratiques ou exercices corrigés et discutés avec le formateur. Le
formateur projette une présentation pour animer la formation et reste disponible
pour répondre à toutes les questions.

Méthode d'évaluation

Tout au long de la formation, les exercices et mises en situation permettent de
valider et contrôler les acquis du stagiaire. En fin de formation, le stagiaire complète
un QCM d'auto-évaluation.
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Accessibilité

Les sessions de formation se déroulent sur des sites différents selon les villes ou
les dates, merci de nous contacter pour vérifier l'accessibilité aux personnes à
mobilité réduite.
Pour tout besoin spécifique (vue, audition...), veuillez nous contacter au 01 85 77
07 07.
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